              [image: image1.jpg]dOHA
NMPE3IUNOEHTCKUX
FrPAHTOB

Y 4




          [image: image2.png]


               [image: image3.jpg]



Социальный проект «МОЕ ДЕЛО – СОЗДАНИЕ, ЗАЩИТА И РАЗВИТИЕ»
Бизнес интенсив «МОЕ ДЕЛО» 
Дата проведения:

I этап 26 – 27 ноября 2019 г.
II этап  17 – 18 декабря 2019 г.
Место проведение: Центр «Мой бизнес» Волгоград,  проспект им. Маршала Советского Союза Г.К.Жукова, д. 3,  (1 этаж, каб. 101) 
	
	Первый этап,  26 ноября 2019 г. 


	9:30 -10:00
	Регистрация.  

	10:00- 10:10
	Вступительное слово.   Информация о проекте.

	10:10 – 10:50
	Тема 1.  Введение в предпринимательство.
- Виды занятости.
-  Чит код бизнеса.
- Энергия владельца компании.
- Потребности клиента.

- Стили менеджмента.
- Метод Паретто.
- Формула бизнеса.
- Кайдзен - постоянное непрерывное совершенствование.
- Активы/пассивы компании.

Иван Филатов, действующий предприниматель, руководитель компании «Филатов Парк», продюсер тренера-практика Геннадия Боброва.

	10:50- 11:20
	Тема 2. Бизнес мышление. Личностные качества предпринимателя. 
- Стратегия успеха: создай предпринимательский образ мышления. Важнейшие элементы предпринимательского мышления. 
- Прибыль - экономическая основа предпринимательского мышления.
- Система личных ценностей и мотивация.

- Постановка долгосрочной цели. 
Елена Спирина, предприниматель, практикующий психолог, НЛП – Мастер и НЛП – Тренер, тренер навыковых программ.

	11:20- 11:40
	Тема 3. Определение миссии и целей организации
- Предназначение -  Икигай 

- Что я намерен создать, занимаясь бизнесом?

- Что я намерен создать, своим бизнесом?
Иван Филатов, действующий предприниматель, руководитель компании «Филатов Парк», продюсер тренера-практика Геннадия Боброва.

	11:50- 12:10
	Кофе-брейк.

	12:10-13:00
	Нетворкинг
Андрей Ивашина, предприниматель, действующий наставник, Председатель Совета наставников в малом предпринимательстве Волгоградской области, креативный директор «Агентства развития бизнеса MIT Group», бизнес-ангел.

	13:00-13:50
	Тема 4. Управление собой, тайм-менеджмент. 
-  Что влияет на нашу продуктивность?
-  От чего мы чаще всего устаем и теряем энергию?
-  Нейролидерство, или какие знания о мозге помогут нам организовать свой день
- Законы времени, которые стоит учитывать
-  Основные инструменты планирования своего рабочего времени.

Андрей Ивашина, предприниматель, действующий наставник, Председатель Совета наставников в малом предпринимательстве Волгоградской области, креативный директор «Агентства развития бизнеса MIT Group», бизнес-ангел.

	13:50 – 14:30
	Тема 5. Правовые основы ведения предпринимательской деятельности.

- Нормативно- правовое регулирование бизнеса.

- Выбор  организационно- правовой формы организации бизнеса. Особенности и различия.

- Порядок государственной регистрация предпринимательской деятельности. 

- Необходимые действия после регистрации. Уведомительный и разрешительный характер.

- Лицензирование предпринимательской деятельности.

- Применение контрольно-кассовой техники.

- Маркировка товаров.

- Договорные отношения.

- Проведение проверок органами, осуществляющими контрольно- надзорные функции.

Татьяна Шибченко, директор областной общественной организации Волгоградский центр защиты и развития бизнеса «Дело».

	14:30 – 14:45
	Кофе-брейк.

	14:45 – 16:20
	«Мой путь в предпринимательстве». Встреча с успешными предпринимателями – наставниками. Ответы на вопросы.
Иван Филатов, предприниматель, руководитель компании «ФилатовПарк». Эксперт по бережливому производству с 14 летним опытом.
Татьяна Бугрова, предприниматель, партнер сети франчайзи «Coffee Like».
Михаил Насыров, профессиональный спортсмен- Чемпион СНГ по профессиональному боксу, мастер спорта России. Основатель и генеральный директор охранного холдинга «Гросхолд».

	16:20 – 16:30
	Подведение итогов работы первого дня. Задание ко второму этапу. 

	
	Второй  этап,  27 ноября 2019 г. 



	 9:30 - 10:00
	Регистрация.  

	10:00 – 10:05
	Организационные вопросы. 

	10:05 – 10:40
	Тема 6.  Стартовый этап. 
Выбор варианта старта.

-  Создание собственного дела с нуля.

-  Покупка готового бизнеса.

-  Франчайзинг.

- Сетевой маркетинг.
Наталья Санчарова, предприниматель, руководитель салона - ателье «Шарм», руководитель представительства Центра «Дело» в Красноармейском районе Волгограда.

	10:40 – 11:30
	Тема 6.  «Маркетинг для предпринимателей» 

-   Цель и функции маркетинга.

-   Стратегический и трейд-маркетинг.

-   Виды маркетинговых исследований.

-   Характерные отличия товаров и услуг.

-   Зачем нужен бренд?

-   Ориентация на потребителя и маркетинг-микс "4С".

-   Сегментация и нацеливание.

-   Тренды интернет-маркетинг 2018.

-   Стратегии ценообразования.

-   Убойное УТП или "резонирующий оффер".

Глеб Перепёлкин, предприниматель, заместитель директора Центра европейского делового образования, директор ООО «ЦЕДО –тренинг», основатель Клуба переговорщиков в Волгограде и Волжском , консультант по развитию бизнеса, и  развитию бизнес-команд.

	11:30- 11:50
	Кофе-брейк.

	11:50 - 12:40
	Деловая игра «Презентуй себя».

Елена Спирина, предприниматель, практикующий психолог.

	12:40 – 13:20
	Тема 7. Поиск и анализ предпринимательских идей. Подготовка и написание бизнес- проекта. Выработка и отбор перспективных предпринимательских идей.

- Инструменты бизнес- планирования для стартапов и малыхпредприятий.

- SWOT-анализ.Формирование умения проводить SWOT-анализ бизнес-идеи.

- Структура бизнес-плана. Основные разделы.

-  Оценка эффективности бизнеса.
Пономарева Лариса, руководитель консалтинговой компании Агентство предпринимательского роста «АМПАРО».

	13:20 – 13:30
	Кофе-брейк.

	13:30-14:00
	Тема 8. Управление финансами на старте бизнеса: стратегии и шаги.


	14:00 – 14:10
	Кофе-брейк.

	14:10 - 15:50
	«Мой путь в предпринимательстве» Встреча с успешными предпринимателями – наставниками. Ответы на вопросы. 
Анатолий Тулаев, директор производственного предприятия ООО «ТМПК-Волгоград». Руководитель проекта RMP-technology, официальный представитель НТИ Аэронет в Волгоградской области.
Наталья Санчарова, предприниматель, руководитель салона - ателье «Шарм», руководитель представительства Центра «Дело» в Красноармейском районе Волгограда.
Александр Горьковский, основатель и руководитель сети фото-копи центров «ФОТО-КОПИ «БЮРОКРАТ», руководитель «SPECTR-DESIGN». 

	15:50 - 16:00
	Подведение итогов работы второго этапа. Дальнейшая работа этапов Задания на третий этап


